EXAMEN PROFESSIONNEL (article R. * 813-19 du code r ural)
SESSION 2013
Section : Sciences et technigues économiques et sociales

EPREUVE N°2

EPREUVE D’ECONOMIE

(Coefficient : 1 - Durée : 4 heures)

RAPPEL : Au cours de I'épreuve, la calculatrice est autorisée pour réaliser des opérations de calcul,

ou bien élaborer une programmation, & partir des données fournies par le sujet. Tout autre usage
est interdit.

Cette épreuve comprend deux parties notées chacune sur 10 points.

- Le candidat doit traiter obligatoirement la premi ere partie.

- Pour la deuxiéme partie, le candidat a le choixd e composer :

+ soit en gestion de 'entreprise (sujet A)
+ soit en gestion commerciale (sujet B)

+ soit en économie sociale et familiale (sujet C)

Le candidat devra préciser sur sa copie le sujet choisi et composer
chacune des deux parties sur des copies différentes.
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EXAMEN PROFESSIONNEL (article R. * 813-19 du code r ural)
Section : Sciences et technigues économiques et sociales

EPREUVE D'ECONOMIE

PREMIERE PARTIE OBLIGATOIRE
POUR TOUS LES CANDIDATS
(10 POINTYS)

Question 1(4 points)
Question 1.X2 points)
Préciser les notions économiques suivantes (noéigimaites des documents ci-joints) :

- co(t du travail salarié
- balance commerciale

Question 1.42 points)

Dans le document 6, on peut relever cette affiomati «xune partie des emplois industriels détruits
correspond a I'externalisation, par les entreprisde secteurs situés hors de leur coeur de metier
Expliquer, en quelques lignes, cette affirmation.

Question 2(6 points)

Dans le cadre d’'un développement structuré et aggtémrépondre a la question suivante :

Préciser les enjeux liés a la question du niveauahit du travail en France.

Documents joints en annexes

Documents 1, 2, 3&4 : Tableaux de I'Economie FrisegdNSEE, février 2012

Document 5 : Guillaume Duvdla France, dans la course au moins disant salaidternatives
Economiques, article Web, 07 novembre 2012

Document 6 : Luc Peillor,e colt du travail, seul coupable Abération, 25 octobre 2012
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EXAMEN PROFESSIONNEL (article R. * 813-19 du code r ural)
Section : Sciences et technigues économiques et sociales

Document N° 1

Salaire mensuel minimum et codt horaire de la
main d'ceuvre au sein de I'Union européenne

Salaire minimum brut Coft de la main
£ BUFDS par mois deeuvre en 2010

janvier 2010 janvier 2011 &n ewros par heure'
Allemagne i 11l 29,20
Autriche 1 M 28,23
Belgigue 1388 1415 37,70
Bulgarie® 123 123 2,88
Chypre 1/ i
Danemark? 1 1/l 36,11
Espagne 739 748 20,25
Estonie 278 278
Finlande 1 M 28,97
France 1344 1 365 33,15
Gréce? 863 863 17,70
Hongrie 272 281 7,22
Iriande 1462 1462 27,76
Italie 1/ i
Lettonie 254 282 5,74
Lituanie 232 232 5,45
Luxembaourg 1683 1758 32,30
Malte? 660 665 8,27
Pays-Bas 1408 1424
Pologne 32 349 7,46
Partugal 554 566 2T
Rép. tchéque 302 319 9,68
Roumanig 142 157 4,20
Royaume-Uni 1076 1139 19,20
Slovaquie 308 7 8,25
Slovénie 297 748 14,00
Sugde i i 35,99

1. GoOt horaire par salarié en équivalent temps plein (hors apprentis) dans les
entreprizes de industrie et des services marchands de dix salariés ou plus.

2. Donnees 2009.

Source - Furostat.

Document N° 2

Cot du travail salarié selon I'activité en 2010
€N euros

Cotthoraie  Co0t annuel total

du travail par sakarig!
Industrie manufacturiére 34,2 53 822
Construction 29,2 46 927
Commerce 278 44 837
Hétels et restaurants 224 36 588

1. Salari# en equivalent temps complet.
Champ : érablissements des entreprises de 10 salarigs ou plus.
Source : Insee.

Document N° 3

Solde CAF-FAB de la balance commerciale

en milliards d'euros
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EXAMEN PROFESSIONNEL (article R. * 813-19 du code r ural)
Section : Sciences et technigues économiques et sociales

STES2-SN-2013.doc

Document N° 4

Balance commerciale par groupe de biens
en milliards d'euros courants FAB/CAF

2007 2008 2009 2010

&grlculture sylviculture et peche

rtations 118 {39 16 134

importations 99 105 99 111

Solde 21 3, 16 23
inﬁustrtes extractives, énergie, eau’

Exportations BT T Bl PP
importations 48,7 640 403 473
Solde 394 -530 -338 -385
Fabr. d‘alimems de boissons et de pmd a base de tabac
Exportations s 672 351 36k

portations 2B 4T M7 33
Solde 66 51 34 53
Cekéiacxma et raffinage

rations 125 69 07 Y

poriations 1 77 e A5
Solde -48 -48 -53 -93
Fabr. d'équip. électriques, électmmx;txes, mfurmangues
Exportations 848 B840 678 765
importations 1005 1001 831 0967
Solde - 157 161 153 -202
Fabrication de matériels de transport
Exportations 858 838 703 811
impaortations 696 690 598 642
Solde 163 148 105 169
Fahncatmn d'autres produits industriels

portations 162,5 1658 1428 1608
Importations 180,3 1825 1573 1816
Solde 179 16,7 - 145 - 208

Ensemble

Exportations de biens (FAB) 4014 4116 3421 3804
Importations de biens (CAF) 454,2 4789 3956 4536
Importations de biens (FAB) 440,7 4644 3829 4388

Solde (CAF-FAB) -52,8 -67,3 -535 - 64,3
Solde (FAB-FAB) -39,3 -52,8 -40,8 - 49,4
Taux de couverture en %* 91,1 886 89,3 887

1. Y compris gestion des dechets et depoliution
2.Y compris n de machines.

3 Letauxde o 1 |2 rapport entre le
Source - inses. comples nationaux - base 2005

ns et les importations FAB
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EXAMEN PROFESSIONNEL (article R. * 813-19 du code r ural)
Section : Sciences et technigues économiques et sociales

Document N° 5

La France, dans la course au moins disant salarial

Le 6 novembre dernier Jean-Marc Ayrault a renddiplis conclusions que le gouvernement a tiréeagdport remis la veille par
Louis Gallois & propos de la compétitivité indwedte du pays. Méme si I'allegement du co(t du tilad@ 20 milliards d’euros

promis par le gouvernement ne devrait pas avoiffet® négatifs sur la consommation en 2013 et émiin peu les pertes
d’emplois en France, il participe a la course ainsdisant salarial qui aggrave la crise de la zame.

La principale mesure annoncée par le premier minisbnsiste en un crédit d'impdt pour la compétéiet I'emploi (CICE) qui
devrait étre accordé aux entreprises sous la falomee baisse de I'imp6t sur les sociétés qu'ell@miant eu a verser au titre de
'année 2013 et des suivantes. Celles qui ne eddlipas de bénéfices percevront un chéque de .IEett allegement sera
progressif : 10 milliards d’euros au titre de 26%3 milliards de plus les deux années suivantasdans 3 ans, un total de 20
milliards d’euros, 1 % du produit intérieur brutiBp. Ce crédit d'imp6t sera calculé en proportianld masse salariale versée par
les entreprises aux salariés qui percoivent engie215 fois le Smic, soit 3500 euros bruts mersserviron actuellement, selon des
modalités qui restent a préciser. 85 % des salagéaient ainsi concernés. La rémunération totefesalariés dans I'économie
frangaise a représenté 1 067 milliards d’euros04ri 220 milliards d’euros représentent donc a puorallégement inférieur a 2 %
de ce co(t total. Le gouvernement affirme cependaetle codt du travail des personnes concernéssdait de 6 %. Méme si on
ne prend en compte que les 733 milliards d’eurofadmasse salariale des entreprises, ce calcd tEspeu mystérieux pour
l'instant: la baisse du colt du travail devraitreop se situer plutot entre 3 et 4 %...

Hausse de la TVA

Pour compenser cette perte pour le budget de J'EEtahux normal de TVA serait porté de 19,6 % eldment & 20 % en janvier
2014 ce qui rapporterait de 2 a 2,5 milliards disuiLe taux intermédiaire de 7 % (qui s’appliqueanament a la restauration et au
batiment) serait quant a lui porté a 10 % pour r@esrées estimées entre 4 et 4,5 milliards d’eufasdis que le taux de TVA
réduit (principalement l'alimentation) serait ramdede 5,5 a 5 %. L'ensemble rapportant de l'ordre6dmilliards d’euros. 4
milliards devraient encore étre trouvés a travéastees taxes et notamment des taxes environnelasntandis que ce cadeau aux
entreprises devrait étre financé également pabarsse supplémentaire de 10 milliards d’euros éegmkses publiques.

La technique du crédit d'imp6t permet que les gmises anticipent 10 milliards de bénéfices suppldmires I'an prochain, tandis
que les pertes pour les comptes publics ne seomstatées qu'en 2014. Ce qui limite I'effet rédeasiourt terme de la mesure,
objection soulevée a juste titre contre le transfercotisations sociales vers la CSG ou la TVA spughaitait Louis Gallois.

Des créations d'emploi incertaines

Les entreprises vont-elles pour autant se remigttited’un coup a investir et embaucher en Franke 2 lieu d’en douter malgré
ce gu'affirme Jean-Marc Ayrault, qui promet, gréae CICE, 300 000 emplois de plus a I'horizon 20D@ns le contexte trés
déprimé de I'’économie francaise, encore aggravedi@chain par la forte austérité budgétaire dégidde par ailleurs, il y a de
fortes chances que les entreprises utilisent plcgdt profits supplémentaires soit pour investirshde France, dans les pays
émergents notamment, soit pour verser encore pglabvitlendes a leurs actionnaires, majoritairerééaingers en ce qui concerne
les grands groupes.

Ce type de mesures engage surtout la France dansrise au moins disant salarial qui bat déja $ein pn Europe, en particulier
dans les pays en crise. Comme tous nos voising|peat déja ce genre de politique, la pressiorfsttivement forte pour que la
France suive a son tour le mouvement, au risquensiue son déficit extérieur déja tres importaacsfoisse encore et que
disparaisse le peu d'industrie qui lui reste. Esees le CICE contribuera sans doute a empéchetemiemplois supplémentaires
disparaissent en plus grand nombre encore en Frdviaiss globalement, méme si son ampleur reste entimitée dans
I'Hexagone, I'entrée de notre pays dans cette lgpia baisse des salaires ne peut guere que pesl@igaggraver la crise
européenne en nourrissant la dépression qui eatddja toute la zone euro vers le fond.
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EXAMEN PROFESSIONNEL (article R. * 813-19 du code r ural)
Section : Sciences et technigues économiques et sociales

Document N° 6

Le codt du travail, seul coupable ?

Plus de 700 000 emplois industriels perdus en di an déficit commercial record (73 milliards ed12), et une part de
I'industrie qui ne cesse de chuter dans le PIBratdant de 18,5% a 12,5% entre 1999 et 2009 :dadeéra mal a ses usines... Et
le gouvernement semble décidé a y remédier. Cenfiduis Gallois, un rapport doit poser les basaselnouvelle politique
industrielle, qui passerait notamment par une baissco(t du travail. L'ultime solution ? A voireGableau trés noir doit d’abord
étre relativisé : une partie des emplois industridtruits correspond a I'externalisation, pareleeprises, de secteurs situés hors
de leur cceur de métier (informatique, ingénierie(.).) Le déficit commercial abyssal de la France aastsi d( a la facture
énergétique, qui n'a cessé d’enfler, et qui représe en 2011, 90% du déficit commercial. Il n’édnpe, sur la derniére décennie,
la part des exportations de la France est passéegr/db a 3,3 % dans le monde, et de 16,8 % a 12¢6 %one euro. Bref, la
France perd en compétitivité.

Déficit commercial. Toute la question est de savoir avec qui. Avedesiois ? Non, avec les Allemands, et plus géréraht
avec les Européens. Plus de la moitié des échandéseurs de la France se font avec ses voisirgpéans. Et ce sont ces
derniers qui sont en grande partie responsablela digradation de la balance extérieure. Ainsicrieusement du déficit
commercial de la France entre 2000 et 2008 est 868,& % a ses échanges intra-europée@&%st au coeur de I'Europe que le
commerce extérieur francais se dégrade, et non &®@artenaires plus lointains>écrivaient ainsi les auteurs d'un rapport
sénatorial sur le couple franco-allemand. Notremence extérieur ne cesse méme de s'améliorer agedrics» (Brésil, Russie,
Inde, Chine et Afrique du Sud) depuis le débutateses 2000. A 'inverse, I'Allemagne peut remarsis voisins européens, qui
ont contribué a plus de la moitié de I'amélioratdmsa balance commerciale sur la méme période.

Colt global. Cela veut-il dire que la question du co(t du tilagdans la perte de compétitivité n’en est pas lmgrobleme étant
essentiellement intra-européen ? Oui et non. Aulleagne, par exemple, le colt du travail dansdlstrie est le méme
(33 euros de I'heure en 2008). Mais il est par roptus élevé de 14% pour le colt global du traf@dl,2 euros de I'heure en
2011, contre 30,1 outre-Rhin). Or une part du d®ifabrication dans l'industrie est aussi compakgees services qui ont été
externalisés, et ou I'Allemagne détient désormaiséel avantage. L'écart est encore plus impoifad¥) avec des pays comme
I'Espagne ou Renault et PSA sont, du coup, trédaini@s. Ce n’est pas tant la question du co(t alair dans I'industrie qui
importe, que celle du codt global du travail.

«Hors colt». Baisser le colt du travail permettra-t-il, ceperidae regagner des parts de marché ? Seulem&ntaisse est
massive. La TVA sociale proposée par Sarkozy (feande charges de 13 milliards) n'aurait condwitagune baisse de 3% du
co(t du travail. Or pour PSA, par exemple, le atgiia main-d’ceuvre ne représente que 25% du «pien. Une baisse de 3%
n'aurait ainsi représenté qu’un gain de 0,75% suyarix final. Soit 75 euros pour une voiture deDDO euros... Et méme si le choc
de compétitivité était doublé, comme semble le psep Gallois, cela ne ferait toujours baisser ie gue de 1,5%...

Reste que sur une longue durée, les Allemandstassra contenir leur codt du travail, alors que@mier ne cesse de progresser
en France. Mais si les Allemands sont plus conif$tit’est aussi en raison de la compétitivité ghoolt», c’est-a- dire le
triptyque «image, qualité, technologie». Preuvesn a modéle équivalent, une Volkswagen est adijowi facturée 7% plus cher
gu’une voiture Peugeot ou Citroén. Ce qui ne I'echigépas de mieux se vendre. L'autre secret derfgpéttivité allemande se
trouve... en dehors de ses frontierdsa perte de marché a I'exportation de la France-&ivis de I'Allemagne [peut] s’expliquer
par la compétitivité hors codt (innovation, gammes ghroduits), mais aussi [pour I'Allemagne] parphus forte externalisation
(outsourcing) vers les pays émergents, qui réduiprix des consommations intermédiaireslevait un rapport de Natixis. Le
débat passionné sur la compétitivité, en se coramrgraur le seul colt du travail, pourrait ainseraa cible.
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EXAMEN PROFESSIONNEL (article R. * 813-19 du code r ural)
Section : Sciences et technigues économiques et sociales

EPREUVE D'’ECONOMIE

DEUXIEME PARTIE

(10 POINTS)

Pour CETTE DEUXIEME partie, le candidat a le choix de composer

+ soit en gestion de I'entreprise (sujet A)
+ soit en gestion commerciale (sujet B)

+ soit en économie sociale et familiale (sujet C)

Le candidat devra composer cette 2 eme partie sur une copie

différente et précisera le sujet choisi.
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EXAMEN PROFESSIONNEL (article R. * 813-19 du code r ural)
Section : Sciences et technigues économiques et sociales

SUJET A
GESTION DE L’'ENTREPRISE

ECONOMIE ET GESTION DE L’ENTREPRISE AGRICOLE

Matériel autorisé : calculatrice

Mr L. est un exploitant individuel. Il est &gé de &ns. Sa femme l'aide sur I'exploitation. Ils detux enfants : un garcon de 18
ans et une fille de 16 ans.

L'exploitation est de type polycultures - élevaglaitant. La SAU est de 194 ha dont 14 ha en pé&@riL’assolement se réparti en
162 ha de cultures de ventes et 32 ha de STH

Les 32 ha de STH sont valorisés par un troupeadldeaches allaitantes de race charolaise et letg. suexiste aussi un atelier
taurillons.

Un salarié est présent a plein temps, sur I'exatioibh depuis cette année.

Jusqu’a présent, Mr L. fait appel & une entreppisar la récolte de céréales et de pois, l‘arraclizgleetteraves, et le pressage de
la paille.

PARTIE 1 : Les écritures comptables

Le 15 février 2012, I'exploitant a acheté un senmauf d’'un montant de 14 500 € HT. L'exploitant idécde I'amortir sur une
durée de 5 ans.

Question 1.1
Enregistrez cet achat au journal de I'entrepri®¢A(19.6 %), sachant que I'exploitant a payé paéqle dés réception de la
facture

Question 1.2
Présentez les différents modes d'amortissemenibpes®t choisissez le mode d’amortissement le atlepté (argumentez votre
choix) . Présentez le tableau d’amortissement.

Question 1.3
Ce semoir remplace un ancien semoir acheté en 88D, € HT, completement amorti. L'exploitant levendu le 25 mars 2012,
1000 € HT. Enregistrez au journal I'écriture cependant a la cession et a la sortie de cette infisation.

PARTIE 2 : Diagnostic économique et financier
Question 2.1
A partir de quelques indicateurs choisis vous dérserez les niveaux de spécialisation et d'ifieason du systéme étudié.

Question 2.2
Aprés avoir rappelé leur signification (intérétpaulez les SIG suivants : Production de I'exerciéaleur ajoutée, EBE, Résultat
courant.

Question 2.3
Analyser le niveau de chacun de ces indicatews éeolution avec N-1 et comparez les avec le geoup

(informations complémentaires : le remboursemeairgirunt en 2011 =30 841 €, le montant des prélemenpivés = 65 941 €)

Question 2.4
A partir des information précédentes et du caleutjdelques ratios caractéristiques. Faites unéésatde la situation économique
au 31/12/11.

Question 2.5
A partir du calcul d'indicateurs spécifiques anatyl situation financiére de I'EA ainsi que sonlétion.

PARTIE 3 : Approche sociale et fiscale

Question 3.1 :
Madame travaille sur I'exploitation et souhaite iawm statut. Pour cela, les exploitants envisaglentréer une société. Que leur
conseillez-vous comme types de société et pourguoi
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EXAMEN PROFESSIONNEL (article R. * 813-19 du code r ural)
Section : Sciences et technigues économiques et sociales

ANNEXE 1 : BILAN AU 31/12/11

ACTIF N-1 PASSIF N N-1
Brut Net

Immo. corporelles | 346 893 135026| 136 203| Capital individuel 191 298 164 706

Animaux reprod. 78 125 74 840| Compte de I'expl. -65 941 -43927

Immo. Finan. 26 249 26 249| Résultat d’exercice 96139 70519
Subvention d’'invest 1234 1668

Total actif immobilisé 239 400 237 292 Total Cap.rBpres 222 730 192 966

Stocks et en cours 59 099 66171 | Emprunt LMT 62 320 93161

Créances 58 001 61 848

Disponibilités 0 18 070 Dettes tiers 66 0BO 96 156

Total actif circulant 117 119 146 090 Emprunt CT (financ.) 1100
Découvert 5 39(Q

TOTAL ACTIF 356 518 383 382| TOTAL PASSIF 356 518 38382

Source : Extrait de la comptabilité exercice 2011
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EXAMEN PROFESSIONNEL (article R. * 813-19 du code r ural)
Section : Sciences et technigues économiques et sociales

ANNEXE 2 : COMPTE DE RESULTAT DE L'EXERCICE (01//01/11 au 31/12/11)

CHARGES N N-1 PRODUITS N N-1
Engrais 34111 | 30538 | Céréales 138 200 | 108 986
Semences 16 738 | 16 434 Plantes industrielles 78064 73 883
Produits Phytos 28 222 | 24 443 | Oléagineux, protéagineux 31572 28 148
Aiments du betal 22721 | 24498
C;orbldlrtgn\gter|na|res 1096 1261
autres 5470 4 098
Total appro. 801 861 Total production végétale

109 159 | 102132 247 836 | 211 017

Travaux par tiers Prod. Veg 29 859 | 27 622
Travaux par tiers Prod. An.| 2 838 2 985

Eaux, gaz, élect 2432 2 278 Bovins viande 37 549 41 835
Fournitures d’entretien 797 936

Autres achats 559 349

Total travaux et Total des animaux

fournitures 36 485 | 34170 37 549 41 835
Fermage 22 162 | 22 147

Entretien et réparations 7 892 10 078 Facon culturales 388 -6 067
Assurances 7 027 7 049 Animaux immobilisés 3285 -1 370
Honoraires 775 2 529

Transports et déplacements 1 643 1527 Activités annexes 3139 2 059
Frais de poste, tel, bancaires_L 219 1225

Autres

Total des services 6490 5410

extérieurs 47 208 49 965

Impéts et taxes 3 445 3 646 Production vendue et stockée 292197 247 474

Rémunération du personnel 16 090 | 8 903
Charges sociales du3 880 2116 Subvention d’exploitation 66 471 65 440

per_sonnel _ 18351 | 13276
Cotisations  sociales de38 320 | 24 294

I'exploitant

Total charges de

personnel

Dotations aux | 23 729 22 739 | Total produits d’exploitation | 358 668 312914

amortissements

Intéréts emprunts 5228 6 565

Agios et autres charges133 559 Produits financiers 745 1242

finan. o 5360 |7124

Total charges financiéres
Produits exceptionnels 434 434
(\am des subv d’équipements

TOTAL CHARGES 263708 | 244071 | TOTAL PRODUITS 359 847 | 314 590
Résultat de I'exercice 96 139 70519

Source : Extrait de la comptabilité exercice 2011
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EXAMEN PROFESSIONNEL (article R. * 813-19 du code r ural)
Section : Sciences et technigues économiques et sociales

Annexe 3
EVOLUTION DES DIFFERENTS
TYPES DE REVENUS
(Euros constants 201 | par UTH)
Résultat exercice
30 000 - + salaires
28 000 s ’
! Résultat courant
26 000 - + salaires
24,000 -
p— Revenu du travail
’
20 000 -
18 000 +
16 000 -
14 000 -
12 000 +
10 000 +
8 000 -
6 000 -
4 000 +
Variation de stocks
2 000 ~—-—- * e cheptel
e ————
0 T = V_ - T T T T T T T 1
20@ ® 2003 2&)4 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011

-2 000 -

Source CER 2011
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EXAMEN PROFESSIONNEL (article R. * 813-19 du code r ural)

Section : Sciences et technigues économiques et sociales

Annexe 4

STES2-SN-2013.doc

En euros/travailleur

Cult. Et S.F
Produit d'exploitation 158 808
Droit a Paiement Unique - 21164
Consommation et autres services - 91 798
Valeur ajoutée 45 846
En % du produit 28,9%
Droit a Paiement Unique 21 164
Charges sociales, fermage, - 15 017
et impots divers
E.B.E 51 993
En % du produit d'exploitation 32, 7%
En % de la valeur ajoutée 113,4%
Amortissements 21 014
Reésultat d'exploitation 30 979
Produits financiers 380
Charges financiéres 4 815
Reésultat courant 26 544
Résultat d'exercice 29 678
E.B.E+salaires 53 456
En % du produit d'exploitation 33,7%
En % de la valeur ajoutée 116,6%

Source CER 2011

12/25



EXAMEN PROFESSIONNEL (article R. * 813-19 du code r ural)
Section : Sciences et technigues économiques et sociales

Annexe 5

Sources CER

CAPACITE DE REMBOURSEMENT

‘ par UTHen € v CRERT % de 'EBE
19 975 49,01 43,18
21 061 56,52 47,55
XTE o 26 362 61,10 51,32
CULTURES 25616 41,90 40,20
CULTURES+SF 26 862 56,35 49,69
S.F.+HORS-SOL 19 060 43,68 43,03
HORS-SOL 15 830 38,29 49,40
TOTAL 21 043 47,46 46,25

Source CER 2011
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EXAMEN PROFESSIONNEL (article R. * 813-19 du code r ural)
Section : Sciences et technigues économiques et sociales

Annexe 6
SYSTEME DE PRODUCTION: TOUS SYSTEMES
Caractéristiques technigues moyennes (sur 391 exploitations )
SAU 78.52
UTH 1.76
UTAF 1.56
SAU/UTH 44.70
Age moyen 46
Ecart Ecart Votre
ELEMENTS ECONOMIQUES Total (€) / Ha (€) type I UTH (€) type exploitation
Produit Brut 215754 2748 122 823
dont: Céréales 30 897
Produits animx et trans. 56 591
Viande (sauf hors sol) 35010
Hors sol , fagonnage 53038
Subventions végétaux 1234 81 3628
Subventions animaux 5139
D.P.U. 22 805 290 12982
Autres 11040
Charges opérationnelles 95972 1222 54 634
dont : Engrais 6 695 85
Semences 5013 64
Traitements 4770 61
Récoltes 9477 121
Aliments 52 514
Autres 17 504
MARGE BRUTE 119783 1526 68 189
Charges de structure 90 481 1152 51509
dont: Salaires 3648 46 2077
Charges sociales 10 110 129 5755
Frais fin.LMT 4825 61 2747
FF CT + agios 852 11 485
Amortissements 26 931 343 15 331
REVENU COURANT 29 301 373 16 680
Revenu courant + Salaires 32 950 420 18 757
Produits et charges except. 3032
RESULTAT EXERCICE 32 333 412 18 406
VALEUR AJOUTEE 86 613 1103 49 306
EBE 61 492 783 35006
EBE+Salaires & Ch. sociales 75 250 958 42838
Charges de mécanisation 33409 425
Subv°végétaux + animaux et DPU / revenu courant : 99,6 % Subv®végétaux + animaux et DPU / produit brut : 13,5 %

STES2-SN-2013.doc 14/25



EXAMEN PROFESSIONNEL (article R. * 813-19 du code r ural)
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Systéme de production : TOUS SYSTEMES (suite)
ELEMENTS FINANCIERS Ecart Ecart Votre
(consolidés) Total (€) en% | /Ha(€) Type | /UTH(€) Type | exploitation
Actif Total 360 926 100 4 597 205 466
Capital d'exploitation 333638 92 4249 189 931
Batiment 68 887 19 877 39215
Matériel 46 917 13 598 26 709
Cheptel immobilisé 82 699 23 1053 47 078
Actif immobilisé total 246 008 68 3133 140 046
Stocks circulants 55 575 15 708 31637
Animaux cycle court 21 868 6 279 12 449
Capitaux propres 184 986 51 2356 105 308
Emprunts long & moyen terme 129 490 36 1649 73715
Dettes court terme 46 450 13 592 26 443
Taux d'endettement 48,7 %
Capitaux permanents 314 476 4005 179 023
Fonds de roulement 68 468 872 38977
Ecart Ecart Votre
AUTRES ELEVENTR Total(€) | /Ha(€) rype [/UTH(E) 7ype | exploitation
Prélévements normaux 21198 270 12 068
Prélevements totaux 25284 322 14 393
Remboursement capital LMT 22 665 289 12 903
Emprunts LMT nouveaux 28 482 363 16 214
CAREN 15400 196 8767
Variation de Fonds de roulement 10187
Capacité totale de remboursement 43743 557 24 902
Autofinancement moyen nécessaire 6133 78 3491
Capacite totale de remboursement 37610 479 21411
apres autofinancement.
Annuités LMT 27 490 350 15649
Annuités LMT + FFCT 28 343 361 16 135
Annuités LMT / Valeur ajoutée 3M1,7%
Annuités LMT / EBE 447 %
Annuités LMT + FFCT / EBE 46,1 %
Capacité totale de remboursement 61,2 %
apres autofinancement / EBE
Investissement global brut 21950 280 12 496
Investissement global net -4 980 -63 -2 835
Variation de stock animaux permanents 866
Investissement total (brut + cheptel) 22 817
Autofinancement de l'investissement total -5 665
soit : -24.8 %
Capital d'exploitation / EBE 5,43
EBE / Produit brut 28,5 %

Remarques : Tous les éléménts sont consolidés et intégrent le foncier et les préts hors bilan. - FFCT: Frais financiers sur court terme.
EBE: Excédent brut d'exploitation - CAREN: Capacité d'autofinancement et de remboursement d'emprunts nouveaux - LMT: Long et Moyen Terme

Source AFOCG (2010 2011)
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SUJETB

GESTION COMMERCIALE

Premiére sous-partie

1. Apreés avoir expligué en quoi consiste la segmentation marketing, présenter ses limites sur les
marchés matures.

Les attentes et les attitudes sont deux concepts marketing différents. Présenter chacun d’eux.

« Le consommateur ne veut plus étre traité comme « la masse », et demande de la
personnalisation ».
Commenter cette affirmation dans un développement structuré d’une vingtaine de lignes.

4. L’article évoque certaines « mutations sociétales » qui influencent le comportement des
consommateurs. Présenter d’autres mutations sociétales qui peuvent amener les consommateurs a
modifier leurs comportements d’achat.

Deuxiéme sous-partie

La cave coopérative « la Payroise » a décidé pour s’adapter a de nouveaux modes de consommation de
produire de nouveaux vins qui, tout en respectant les codes des AOC, sont plus conviviaux avec un
étiquetage plus « tendance ».

Le premier produit que vous avez diffusé dans vos points de vente, un vin blanc sec a base de sauvignon
« All flowers» a connu un succés qui encourage l'entreprise a lancer un nouveau blanc doux « All fruits ».

1. En partenariat avec une classe de BTS TC du lycée voisin, elle a réalisé une étude de prix
d’acceptabilité pour ce produit, elle vous communique les résultats suivants.

1.1-  Déterminer le prix d'acceptabilité.

1.2- Expliquez comment ce prix doit s’interpréter

PVC Consommateurs Consommateurs trouvant le produit
TTC Trouvant le prix trop élevé de mauvaise qualité
19 0 30
2.2 0 90
2.5 30 160
2.8 60 260
3.1 80 240
34 90 100
3.7 110 80
4 280 40
4.3 290 0
4.6 60
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2. Votre prix d'achat pour ce produit se situerait a 2.1€ HT

2.1 - Exprimer le résultat de I'entreprise en fonction du nombre de consommateurs potentiels
déterminé lors de I'étude d’acceptabilité (pour les niveaux de prix allant de 3,1 € 4 4 € TTC). Le taux
de TVA est le taux normal : 19,6%

2.2 - Compte tenu de la phase de lancement de ce produit, quel vous semble étre le prix le
plus pertinent ?

3. Pour encourager ce lancement, la coopérative a accepté de vous accompagner en vous accordant
une offre promotionnelle 5 bouteilles achetées, 1 bouteille offerte. Vous bénéficiez d’un taux de
ristourne fin de période de 3 %.

Le prix de vente consommateur retenu est finalement 3.9 € TTC
Déterminer
- votre taux de marque en période de croisiére

- votre taux de marge pendant la période ou vous bénéficiez de I'offre promotionnelle.

4. La coopérative a engagé des charges fixes de 11 500 € pour la conception de I'étiquette, et
I'accompagnement promotionnel de ce produit. Son codt variable unitaire est de 1.03 €, Quel est
son objectif de vente minimal a atteindre :

- hors période promotionnelle ?
- en période promotionnelle

NB : tous les résultats seront exprimés avec deux chiffres apres la virgule.

Document 1 : Consommation, vers un client caméléon, Points de vente 14 mai 2012
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DOCUMENT 1 (page 1/2)

Nouvelles technologies,
réseaux sociaux, pression
sur le pouvoir d’achat... Le
consommateur est en pleine
mutation. Olivier Macard et
Christophe Platet, associés
d’Ernst & Young, livrent les
enseignements de |'étude
“From customer to cocrea-
tor”, mené par le cabinet
sur les nouvelles tendances
de consommation dans le
monde.

PROPOS RECUEILLIS PAR WAFAA LRHEZZIOUI

Points de vente: Vous avez mené une
grande étude auprés de 24405 parti-
cipants dans 34 pays sur les nouvelles
tendances de consommation dans
le monde. Quelle est votre principale
conclusion?

Olivier Macard et Christophe Platet:
Nous retirons quatre grands enseigne-
ments de cette étude. Premiérement, le

STES2-SN-2013.doc

"
&
Consommation
Vers un client-caméléon

consommateur est devenu un consom-
mateur “caméléon” qui remet en cause
I'approche marketing traditionnelle.
Deuxiémement, il existe un rapport a la
marque trés différent suivant les géogra-
phies: fidélité dans les pays émergents,
zapping dans les économies matures.
Ensuite, nous notons la limite de la com-
munication dite “mass-market” etlamon-
tée en puissance d'un besoin de commu-
nication plus personnalisée. Et, enfin, les
consommateurs sont actifs, ils souhaitent
s'impliquer et participer.

Vous affirmez que les consommateurs
deviennent de plus en plus “co-créa-
teurs”. Expliquez-nous.

Les consommateurs attendent des évo-
lutions et des améliorations permanentes
et ils considérent — souvent a juste titre
— étre eux-mémes apporteurs d'idées.
Pour obtenir un produit proche de leurs
attentes, ils se portent méme volontaires
pour participer directement a la création
de nouvelles offres. Encore plus en amont,
certaines entreprises ont déja ouvert leur
processus d‘innovation a leurs parte-
naires, en téte desquels leurs clients ou
fournisseurs stratégiques, afin de décupler
les capacités de réaction et d'adaptation
au marché.

www.pointsdevente. fr

Quels sont les changements de com-
portement des consommateurs les plus
notables que vous observez?

La relation s'est considérablement trans-
formée entre I'entreprise et ses clients, qui
ne regoivent plus seulement un bien ou un
service en échange d'un prix. lls compa-
rent en temps réel, veulent bénéficier des
derniéres tendances...tout en exigeant
une personnalisation de l'offre. Les nou-
veaux consommateurs sont sophistiqués
et paradoxaux: sophistiqués car trés infor-
més et trés réactifs, paradoxaux car dans
I'arbitrage permanent et capables d'étre
clients a la fois d'une enseigne de luxe et
de faire leurs courses alimentaires chez
des hard-discounters.

La fidélité aux marques est-elle encore
d‘actualité?

Oui, avec un mouvement du centre de
gravité vers les pays a croissance rapide.
Ces pays ont un appétit marqué pour les
marques méme si leur maturité est sou-
vent plus grande qu'il n'y parait. Attirés
par les marques, mais pas dans n'importe
quelles conditions et notamment pas a
n'importe quel prix sauf dans certains
secteurs (luxe notamment). Dans les
pays matures la tendance est plus diffi-
cile a discerner, entre la pression du court

14 mai 2012 -N°1114/11115
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DOCUMENT 1 (page 2/2)

“

terme sur le pouvoir d'achat et celle du
long terme sur la qualité du produit et du
service. Sans oublier la subjectivité, 'émo-
tionnel, le coup de cceur, l'effet de mode
qui bénéficient, dans la durée, a certaines
grandes marques.

Selon vous, les entreprises doivent donc
revoir leur marketing?

La segmentation marketing tradition-
nelle est balayée par la généralisation de
la chasse aux bonnes affaires, devenue
presque une tradition sur Internet, sans
corrélation directe avecle pouvoir d'achat
ou le prix. Le client s'est transformé en ca-
méléon, dont le comportement varie tres
rapidement en fonction d'une multitude
de critéres. Sans forcément remettre en
cause les fondamentaux du marketing, il
s'agit plutdt d'adapter, de compléter les
dispositifs afin d'étre en mesure de suivre
au plus prés ce “client - caméléon”.

Vous pointez I'importance de la per-
sonnification dans la stratégie des
entreprises...

Effectivement, et ceci en réponse a une
demande, pour ne pas dire une exigence
du consommateur. Le consommateur ne
veut plus étre traité comme “la masse”,
et demande de la personnalisation non
seulement sur le produit ou le service,
mais aussi sur I'ensemble du parcours
clients: dés le contact marketing initial
jusqu'au SAV.

L'étude montre, qu‘a travers le monde,
le critére prix est une des raisons déter-
minantes qui motivent les décisions
d‘achat. Comment l'expliquer?

La pression sur le pouvoir d'achat est pro-
bablement le premier facteur d'explica-
tions. Il progresse rapidement dans les
pays a forte croissance mais n'est pas en-
core au niveau des pays matures qui eux
subissent une période de crise ou d'incer-
titude de longue durée. A cela s'ajoute la
capacité donnée au consommateur, via
les technologies, de pouvoir analyser et
comparer en temps réel, quitte a faire
de la “recherche de la bonne affaire” une
quasi mode. Dans ce monde, le “vrai”
prix nexiste plus. Reste le prix que I'on est

14 mai 2012-N°1114/11115

STES2-SN-2013.doc

www.pointsdevente. fr

G’“’

capable d'obtenirauninstantT grace aun
canal de distribution donné.

Qu'en est-il des modes de paiement
préférés des consommateurs a travers
le monde?

Les préférences en matiére de modes de
paiement sont encore trés dépendantes
des cultures et pratiques des différents
pays. Les pays matures usent beaucoup
de la carte de crédit voire encore du
chéque, les pays a forte croissance sont
plutt habitués aux espéces. Mais ces dif-
férences tendent a se réduire avec l'arri-
vée du paiement sans contact qui va tres
vraisemblablement s‘affirmer comme le
mode de paiement préféré dans les an-
nées a venir.

Concernant le e-commerce, la révolu-
tion a-t-elle eu lieu?

Certains le pensent. Mais de notre c6té
nous pensons que la réalité est un peu

Le consommateur
est devenu un
consommateur
“caméléon”

qui remet en
cause I'approche
marketing
traditionnelle.

gauche a droite,
Ohwer Macard et Chns'ophe Platet.

VOIR PLUS LOINmE BUSINESS

différente. Certes ce canal a connu une
expansion trés importante au cours des
derniéres années et les progrés constants
dans le domaine de la mobilité techno-
logique renforcent cette tendance. Pour
autant nous constatons que ce canal n'est
pas totalement mature. Notre étude
E-commerce met par exemple en évi-
dence qu'un internaute sur deux mis en
situation de réaliser une action sur un site
(passer une commande, faire un retour ou
une réclamation) n‘arrive pas au résultat.
Soit parce que le site est encore un peu
trop “labyrinthe”, soit parce l'internaute
n'y arrive pas ou a laché prise.

Quel est I'impact des médias sociaux
sur les tendances de consommation?

A premiére vue I'impact est trés impor-
tant car le consommateur s'identifie
désormais davantage a des communau-
tés numériques, en communiquant en
mode interactif. Cela étant dit, 'avéne-
ment du “tout Internet” n'est pas encore
tout a fait a l'ordre du jour: 59 % des per-
sonnes interrogées s'accordent a dire que
les médias sociaux ne remplacent pas le
contact physique et 85 % estiment que
les réseaux sociaux sont mal utilisés par
les entreprises.

Face a ces mutations sociétales, le
multi-canal est-il la solution?

Le multi-canal ressort effectivement
comme un facteur clé face a ces évolu-
tions. Mais un multi-canal intelligent,
dynamique, permettant de croiser les
canaux pour ne plus seulement assu-
rer une présence, mais étre en capacité
d'apporter la bonne réponse, au bon
moment, au consommateur qui, a ce
moment précis, a exprimé un besoin.l
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SUJETC

ECONOMIE SOCIALE ET FAMILIALE

A Fére de l'argent roi, avant la crise, le héros moderne était I'entrepreneur, le
financier, le trader. Des patrons médiatisés furent élevés au rang de demi-dieux.
Aujourd’hui, les hommes d'argent sont I'objet de toutes les suspicions, on recherche
de nouveaux héros. Des modéles positifs, des personnes qui redonnent leur place a
I'écoute de l'autre, au respect. Mais pour l'instant, ils font figure de minorité, la
sociéte est frileuse, on entend tout et son contraire. Avec la crise I'argent roi est-il
déchu ou du moins remis en cause ? Et avec |ui, toute une série de valeurs et de
comportements qui semblaient intouchables ? D'aucuns sont plus pessimistes en
declarant que I'argent, qui représentait un pouvoir, est entrain de devenir LE pouvoir,
le roi du monde entier.

Nul n'est capable de dire aujourd’hui quels seront réellement les impacts de la crise

actuelle dans les années qui viennent. Alors si les adultes s'y perdent, comment les
jeunes peuvent il 8’y retrouver ?

Le rot Argent : magazine MAIF N°150 juillet 2009
A partir des documents ci-joints et de vos connaissances :

- 1 vous analyserez le phénomeéne du « pouvoir de I'argent ».

- 2 vous définirez la notion de « budget familial » et son impact sur la vie de la
famille et la vie sociale.

- 3 «L’argent de poche » donné au jeune enfant peut-il &tre support
d'éléments d'éducation ?
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Document 1
Le roi Argent ; magazine MAIF N°150 juillet 2008

Document 2
Francoscopie 2010 G. Mermet

Document 3
Le Figaro Patrimoine : 2008/08/01

Document 4
Francoscopie 2010 G. Mermet

Document §
Francoscopie 2010 G. Mermet

Document 6
Francoscopie 2010 G. Mermet

Document 7
Francoscopie 2010 G. Mermet
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Document 1
Le roi Argent : magazine MAIF N°150 juiliet 2009

L'argent,
ca se gagne

EDITH TARTAR-GODDET, PSYCHOLOGUE CLINICIENNE
ET PSYCHOSOCIOLOGUE, AIDE LES JEUNES

A SE POSITIONNER DANS UNE SOCIETE

OU LES TENTATIONS SONT NOMBREUSES.

ELLE ESTIME QUE L'EDUCATION A L'ARGENT

EST DU RESSORT DES PARENTS, AU MEME TITRE
QUE LES REGLES DE SAVOIR-VIVRE.

N\
«

mon sens, 'argent s'obtient au prix d'un

travail. Le terme étymologique du mot tra-

vail, en grec, c'est la souffrance, l'effort.

L'enfant doit comprendre que I'argent ne

se trouve pas en appuyant sur le bouton
d'un distributeur automatique, qu'il ne se multiplie pas comme
des petits pains. Enfin, c'est trés important pour le parent de
réfiéchir d'abord & son propre rapport a f'argent avant de don-
ner de I'argent de poche & ses enfants. » Edith Tartar-Goddet a
mené de nombreuses recherches sur les comportements des
jeunes et des parents dans leur vie quotidienne. Eile a élaboré
également des outils et a écrit des ouvrages pour aider les ados
a avoir des repéres parmi toutes les informations véhiculées par
les discours médiatiques qu'ils regoivent en permanence. Pour
elle, les jeunes sont actuellement plus résonants que raison-
nants. lis absorbent les messages publicitaires comme des
éponges. C'est pourquoi le réle de la famille comme celui de
I'école est primordial pour qu'ils développent leur sens critique,
leurs capacités a faire des choix réfléchis, a trier I'information,
pour leur inculquer qu'il ny a pas que Iargent dans la vie.
Atravers les groupes de parole qu'elle anime, Edith Tartar-Goddet
s'est apercue qu'au-dela des discours purement matérialistes, les
jeunes ont tout de m&me une volonté de mieux vivre ensemble.
C'est rassurant! En revanche, ils ont du mal  faire la différence
entre le besoin et fe désir. « Lenfant va I'acquérir plus ou moins
rapidement suivant ce qu'on luitransmet. Siles parents laissent
I'enfant grandir comme on laisse une plante grandir toute seule,
sans limite et sans contrainte, I'enfant ne fera pas rapidement
la distinction entre besoin et désir, Il sera, potentiellement, une
victime de la publicité, plus vulnérable gu’un enfant qui est averti
et qui a été éduqué sur cette distinction-13 par exemple. »
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AU FOND DES CHOSES

Edith Tartar-Goddet
en quelques dates

> Jusqu'en 1990
psychologue clinicienne,
‘formée a la psychanalyse,
exercant en centre
médicopsychologigue.

> Depuis 1990
psychosociologue, fait

de la recherche sur la vie
quotidienne en France.

. > 1996

# présidente et intervenante
¥ de I'Assoclation temps

de Rencontre, temps

de Parole a Taverny (95).
> 2001 a 2007

écrit plusieurs ouvrages*,
> 2007

participe a l'ouvrage
collectif Ecole: changer de
cap. Contributions & une
éducation humanisante
Editions Chronique
sociale, 2007.

La question fondamentale que 'on doit
apprendre & ses enfants avant l'acte
‘d"achat est « est-ce gue J'en al
vraiment besoin? »

L'éducation a l'argent doit se faire petit a petit, comme on
peut apprendre une legon ou faire un devoir. Elle se fait au
jour le jour, au quotidien, & travers I'expérience de l'achat, de
I'économie, du plaisir, etc. Ainsi, la premigre fois que I'enfant va
faire un achat, il en revient avec une certaine satisfaction. C'est
intéressant que les parents 'accompagnent et puissent aussien
discuter. « Comment I'as-tu vécu, est-ce que ca a été facile? » Le
jeune peut aussi dire qu'il s'est trompé. « A travers l'argent, on
peut avoir des débats, des échanges tout & fait intéressants et
c'est aussi un aspect important de la vie. Bien s, ensuite, c'est

-fonction de chacun et de son rapport & I'argent et  sa propre

maniére de consommer », ajoute la psychologue.

Selon son expérience, ces temps d'échanges sont importants
dans la vie de I'enfant, car ils marquent une nouvelle étape
vers son autonomie. Tout comme I'ouverture d'un compte ban-
caire qui doit &tre un moment solennel. Le jeune ne se sent plus
le méme, il franchit un cap, il est considéré comme un grand.
Le fait de recevoir des relevés bancaires Iui permet bien sGr de
voir ce qu'il a dépensé et d'en parler avec ses parents. « C'est
important que le relevé soit discuté paisiblement, sans faire de
reproches ni moraliser, de fagon & aider I'enfant & se construire
et a améliorer sa posture de consommateur. A condition, bien
sdr, que les jeunes soient déja matures et possédent une capa-
cité de conceptualisation. Il faut les aider & discerner ce qui peut
étre satisfait de ce qui peut étre différé et ce qu'on ne peut pas
satisfaire. Les enfants sont demandeurs et sont attentifs lors-
que leurs parents leur transmettent leur savoir, leurs expérien-
ces, leur vécu. A vous de jouer! »

* Savoir communiquer avec les adolescents - 3¢ édition, 2006; Savoir gérer les violences
du quotidien, 2001; Prévenir et gérer les violences en milieu scolaire, 2006 ;
Développer les compétences sociales des adolescents par des ateliers de parole, 2007.
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